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Un mouvement national
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Dirigeants Commerciaux de France

> 80 associations
> 2500 adhérents



Sa structure ; @ [x:‘c

LeS DCF par prOfeSSIOn Dirigeants Commerciaux de France

Cadres commerciaux

Chefs d'entreprises (autre
que consultants,

Erofessmns libérales)
onsultants, Professions
libérales

Enseignants

¥ Autres (retraités, juniors)




Sa structure

Les DCF par secteur d’'activité

Services aux entreprises

Services a la personne

Information et communication

Industrie manufacturiére, autres industries
Construction

Commerce de gros et de détail, transports,
Autre activité de services

Agriculture, sylviculture et péche
Administration publique, enseignement, santé
Activités immobilieres

Activités financiéres et d’assurance
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Sa structure :
Les DCF par taille d’entreprise

Unipersonnelles
2 a 10 salariés
11 a 500 salariés

plus de 500
salariés




Trois axes prioritaires @ [x:.c

Dirigeants Commerc iaux de France

> Developper le mouvement
> Produire et diffuser notre expertise

> Valoriser et défendre la fonction
commerciale



De grandes opérations @ DCE

Dirigeants Commerciaux de France

“g SEMAINE NATIONALE
A_ DE LA PERFORMANCE @ w‘-
ek COMMERCIALE i G i Frames

Juin 2015

B 'EXPERIENCE CLIENT AUGMENTEE I
LE NOUVEL ENJEU DE LA FONCTION COMMERCIALE

CONGRES NATIONAL DCF

NORMANDIE I

I DU 26 AU 28 MAI 2016

Dirigeants Commerciaux de France
ACTION #@ricaro LIDO www.reseau-dcf.fr



Un concours reconnu @ [x:‘c

Dirigeants Commerciaux de France

Dirigeants Commerciaux de France
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» 10000 étudiants
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UNCASREEL 5 Théme: « Le cross-selling
ou la vente croisee »

09 GONCOURS
s= COMMERCIALISATION

UN CAS PROPOSE PAR lnten\manché 77‘—

ENTRAINE-TOI SUR WWW.RESEAU-DCF.FR



Notre actualité
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Dirigeants Commerciaux de France

MANIFESTE

POUR LE DEVELOPPEMENT DE LA CULTURE

COMMERCIALE EN FRANCE SRS




Refonte du magazine Tribu @ DCEt

Dirigeants Commerciaux de France

USPZB JUILLET-NOVEMBRE 2015

TRIBU

LE MAGAZINE DES DIRIGEANTS COMMERCIAUX DE FRANCE

UNIVERST
CNCET SNR

> Magazine interne
> Diff. 3500 ex.

RESEAU DES MANAGERS DE LA PERFORMANCE COMMERCIALE - HTTP://WWW.RESEAU-DCF.FR/




